
• ต้นทุนสินค้าส่ังผลิตและส่ังซื้อมา 
• ต้นทุนค่าด าเนินงาน เช่น ค่าวัตถุดิบ ค่าส่งของ ค่าเอกสาร ค่าอุปกรณ์
• ค่าแรง 

• รายได้จาการขายปลีกให้ลูกค้า B2C (Business to Consumer)
• รายได้จากการขายส่งให้ร้านอาหาร B2B (Business to Business) 

• ผลิตมีทบอลแพนท์เบส 
Low Sodium จาก
สาหร่ายไก 

•  R & D วิจัยและพัฒนา
ผลิตภัณฑ์ใหม่

• จ าหน่ายผลิตภัณฑ์
• ขนส่ง

8. Key Partners 7. Key Activities

6. Key Resource

2. Value Proposition 4. Customer Relationships

3. Channel

1. Customer Segments

9. Cost Structure 5. Revenue Streams

• กลุ่มผู้บริโภค
Flexitarian ท่ีลดการ
กินเนื้อสัตว์ลงเป็น
บางโอกาส

• โฆษณาผ่านส่ือโชเซียล
• โปรโมชั่น 
       # (แฮทแท็กโปรโมท)
• ส่งโปรโมชั่นผ่านเฟสบุ๊ค 

ไลน์ OA , อินสตาแกรม

• ได้ผลิตภัณฑ์                  
มีทบอลLow 
Sodium จาก
สาหร่ายไก 

• เพ่ิมมูลค่าวัตถุดิบ
ท้องถิ่น 

• ช่วยเหลือชุมชน
ท้องถิ่นให้มีรายได้

• แหล่งโปรตีน
ทางเลือกใหม่

• สาหร่ายไก
• Lab 
• พนักงาน
• เครื่องจักร อุปกรณ์

การผลิต

• แหล่งวิสาหกิจชุมชนที่
จ าหน่ายสาหร่ายไก 
หวัดน่าน

• บริษัทขนส่ง

• สื่อโชเชยีลมีเดีย เฟสบุ๊ค, 
ไลน์ OA, อินสตาแกรม

• ร้านปรุงสารพัดที่
สถาบันเทคโนโลยี
จิตรลดา 

• บูทจัดแสดงสินค้า
นวัตกรรมอาหาร
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